
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

E X P E R I E N C I A S  L A B O R A L E S  

 Planificación, organización y supervisión general en ventas. 

 Manipulación de Datos. (Depuración, Segmentación, Análisis). 

 Indicadores de Proyección, Gestión, Productividad, Financieros, 

otros. 

 Creación de estrategias para incrementar las ventas. 

 Prospección, búsqueda y negociación de/con proveedores. 

 Elaboración de presupuestos. 

 Análisis cualitativo y cuantitativo. 

 Atención a clientes y manejo de Personal a cargo. 

 

ANALISTA DE DATOS – POWER CLUB PANAMA 

O B J E T I V O S  

luiscwp@gmail.com 

 

 

Estoy interesado en formar 

parte de una empresa, en la 

que me pueda poner en 

práctica todos los 

conocimientos adquiridos, que 

me ofrezca la oportunidad de 

superar todas mis metas y que 

me permita mejorar y crecer en 

el ámbito laboral, personal e 

intelectual. 

L U I S  C A R L O S  

V Á S Q U E Z  R O J A S  

 Elaboración de KPI´s estratégicos en la gestión de ventas. 

 Interpretación y mineria de datos. (Depuración, Segmentación, 

Análisis). 

 Creación de Macros y Plantillas. 

 Auditoria a los procesos operativos. 

 Garantizar el cumplimiento al logro de metas. 

 Forecast de ventas. 

 Soporte a las operaciones del Call Center. 

 

ANALISTA DE INDICADORES – RICARDO PEREZ 

 

2018 - 2019 

2012 – 2017 

E D U C A C I Ó N  

Enfocada en la administración de los sistemas de producción de bienes 

y servicios, para garantizar la eficiencia en operatividad y maximizar la 

productividad de las organizaciones. 

Bachiller en Comercio con Especialización en Contabilidad y 

Computación. 

ING. INDUSTRIAL CON ENFASIS EN OPERACIONES - UIP 

BACHILLER EN COMERCIO - INTEC 

2018 - PRESENTE 

2004 - 2006 

H A B I L I D A D E S  

 Microsoft Office (Word, Excel, 

Power Point, Access) - 

Avanzado. 

 Soporte Técnico, Internet - 

Básico. 

 Sistema Operativo (Windows, 

Mac, Linux, Ms Dos) - Básico. 

 Otros… (Redes, Switch, Hub) - 

Básico. 

+6847.6112 / +6237.4759 

 

 

Pmá. Arraiján, Hato Montaña 

Villa Dorada - Casa O,08 

 

 

 

ENCARGADO DE COMPRAS DE CATEGORIA Y  

PLANIFICACION DE LA DEMANDA – CIA. GOLY / MACHETAZO 

 

 

 

 

2020-2021 

 Coordinar las actividades de adquisición y abastecimiento de los 

productos (materia prima) y servicios necesarios para la empresa 

obteniendo siempre el mejor precio, calidad, servicio y condiciones de 

compras. 

 Flujo de sistema Retail (Compras, Ventas e Inventario). 

 Implementación de estratégias de compras. 

 Auditoria en sistemas de re-abasto con produtos importados. 



 

R E F E R E N C I A S  L A B O R A L E S  

 Roberto Porsella              –           Gerente de Ventas Power Club 

 rporsella@powerclubgym.com     6131.2121 

 

  Erick Martinez         –    Supervisor de Ventas Indicadores y Tambor 

 erick_035@hotmail.com              6072.2809 

 

  Evelyn Barrera                   –              Analista de Ventas Feduro 

 ebarrera@feduro.net                    6113.1466 

 

 


